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Las malas decisiones se basan en ilusiones que ensu
momento tomamos por realidades, mientras que las deci-
siones acertadas se basan en realidades reconocidas a
tiempo. En clave de fabula, a través del ameno relato del
viaje de aprendizaje que emprende un joven, en compafiia
de un destacado hombre de negocios y famoso excursio-
nista, el autor nos ensefia a centrarnos en 1as necesidades
reales por encima de los deseos. Nos muestra también.
como mediante la integridad personal, 13 intuicién y la
introspeccidn, podemos elegir la via de accién mas adecua-
da. Quien desee potenciar las habilidades que le permitiran

tomar mejores decisiones le sacara el maximo partldo al
sistema propuesto en este libro. -




